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HIGHLIGHTS

AulBergewohnlich hohe Mitarbeitertreue, flache Hierarchien
und potenzielle zweite Fuhrungsebene vorhanden

Etablierung als Trendsetter durch hohe Kreativitat,
innovative Ideen und sehr gute Arbeit

Sehr grol3e Kundenzufriedenheit und -loyalitat
bei Privat- und Geschaftskunden

Breites und potenzialstarkes Portfolio (z. B. Terrassenbau,
Schwimmteiche & Naturpools, Stein-/Pflasterarbeiten,
Gartenbeleuchtung, Innenraumbegrinung)

Stabile und zum Teil durch Rahmenvereinbarungen
abgesicherte Umsatze
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Branche

Mitarbeiter

Region

Modalitaten

Immobilie

Preis

Kauferprofil

Garten- und Landschaftsbau

21

Suddeutschland

Ubergabe im Rahmen eines Share-Deals

Ist vorhanden und kann - zu einem separaten Kaufpreis - miterworben werden

auf Nachfrage

Als ideale Kaufer kommen neben zahlungskraftigen MBI-Kandidaten vor allem
andere Unternehmen aus dem Garten- und Landschaftsbau in Frage

Wir sind beauftragt eine Vorauswahl zu treffen und geeignete Kaufer zu prufen. Selbstverstandlich behandeln
wir lhre Informationen streng vertraulich. Fir den Kaufer entstehen keine Kosten durch unsere Tatigkeit.
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FINANZKENNZAHLEN
| 2om | 202 | 23 | 2024 | BWA2025 |

Umsatz 1972271 €  2.107.027 € 1.963.345 € 2.397.592 €  2.533.941 €
Gesamtleistung 1.993.583 € 2.149.168 € 1.989.766 € 2.426.585 € 2.546.121 €
Rohertrag 1.497.098 € 1.624.853 € T G5 1.812.994 € 1.956.278 €
NI IEES | oo con 289.703 €* 119.012 €* 313.152 €* 421.423 €
bereinigt)

EBIT-Marge 10,6 % 13,5 % 6 % 13% 17 %

Erlduterung:

Die Differenz zwischen dem Ergebnis 2022 und 2023 kommt zustande, da im August 2023 Mitarbeiter abgeworben wurden
und dadurch weniger Kapazitaten zur Verfigung standen. Die Rekrutierung neuer Mitarbeiter hat Zeit und Geld gekostet,
wobei einige Mitarbeiter mittlerweile teilweise wieder zum Betrieb zurlickgewechselt sind. Die Jahre 2024 und 2025 verliefen
auBerst erfolgreich. Auch fur das Jahr 2026 sind die Aussichten sowie der Auftragsbestand sehr positiv.

*Es handelt sich bei den abgebildeten Zahlen um konsolidierte Finanzdaten, die fir die Kaufpreisberechnung bereinigt wurden.



MARKT UND POSITIONIERUNG

Garten- und Landschaftsbau
Umsatz

Gesamtwert (€) und jéhrliche Veranderung von 2010 bis 2028 inkl. Finfjahresausblick.
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« Die privaten Haushalte waren in
den vergangenen Jahren der
Wachstumstreiber der Branche

+ Die gestiegene Wohneigentums-

quote sorgte in den vergangenen
Jahren fur eine hohe Nachfrage
nach Dienstleistungen im Bereich
Garten- und Landschaftsbau

Aufgrund des zunehmenden
Umweltbewusstseins ist davon
auszugehen, dass Jahresumsatze
innerhalb der Branche auch in den

nachsten Jahren weiter steigen
werden
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KONTAKTIEREN SIE UNS

Sie mochten |hr Unternehmen verkaufen?
Wir unterstutzen Sie bei der Bewertung lhrer
Firma, der Kaufpreisermittlung und der

s Q Andernacher Str. 53
Erstellung aussagekraftiger Verkaufsunterlagen. - 90411 Nurnberg
Auf Wunsch begleiten wir die Gesprache mit Vi & 0160 529 4022
den Interessenten und beraten Sie bis zum ‘
Abschluss des Unternehmensverkaufs.

Kemo Konaté
Projektleiter

B konate@parzerconsulting.de

@ www.parzerconsulting.de

Sie sind auf der Suche nach einer neuen Herausforderung und mochten ein bestehendes Unternehmen
kaufen? Unsere Beratungsleistung umfasst das gesamte Spektrum von der Suche nach einem fur Sie
passenden Unternehmen, Uber die Bewertung des Unternehmens, der Begleitung von Verhandlungen
mit dem Verkaufer, bis hin zur Finanzierungsberatung und Unterstutzung bei der Beantragung von
Fordermitteln und Finanzierungskrediten.
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